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A. Unsere Angebote flr Ihre Situation % cons ultic

A MEeMBER OF THE PsymA Group AG

lhre Stuation Unser Angebot

Vertriebskapazitaten begrenzt b Qualifizierte Auslagerung vorertriebsunterstiitzenden
Vorarbeiten, z.B. Identifizierung potenzieller Kunden in
definierten Zielsegmenten , Aufbau und Pflege von
Datenbanken

b Weitere Aktivitaten optional durch unser en
Marketingpartner (siehe Seite 5)

Multiplikation des vorhandenen M2 AN ARSYUGAFAT ASNBY FNN { AS
Geschafts Applikationen und relevante Marktfelder
Sie arbeiten vorrangig als I Wir liefern dieAnwendungen und deren Beschreibung
Komponentenlieferantur M Weitere Aktivitaten optional durch unseren
technische Teile und suchen nach Marketingpartner (siehe Seite 5)

Multiplikationsansétzen.
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A. Unsere Angebote flr Ihre Situation % consultic
lhre Stuation UnserAngebot
|dentifizierung und Qualifizierung von > Wir identifizierendas Marktumfeld &
Neukundensegmenten aus dem Applikationen vonMitanbietern, ermitteln die

Wechselbereitschaftind liefernso konkrete
Hinweise auf relevante, zu bearbeitende
Sie wollerzusatzliche Umséatzgenerieren Marktsegmente

und IhreMarktanteile erhéhen.

Mitanbieterumfeld

Vertriebs- und Marktstudie ™ Wir testenlhr Produkt und Dienstleistungsangebot
_ auf Akzeptanzund liefern konkreteHinweise flr
Sie wollen Ihr aktuelles oder neues Modifikationen und Erganzungen.
Produkt und/ oder Dienstleistungs
angebotim Markt tiberpriifen und H Differenzierung der Ergebnisse nach relevanten
gleichzeitig didasis filr neue Kunden Marktsegmenten und Kundentypologien
schaffen. M Weitere Aktivitaten optional durch unseren

Marketingpartner (siehe Seite 5)
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A. Unsere Angebote flr Ihre Situation % cons ultic

A MEeMBER OF THE PsymA Group AG

lhre Stuation Unser Angebot

Diversifikationscheck Neue Méarkte D Wir liefern einedetaillierte Marktanalyse und

_ _ _ _ Bewertunginkl. einerStop-or-Go-Empfehlung.
Sie wollen mit weiterentwickelten oder

neuen Produktebestehende oder [ Wir zeigen konkretdlarktpotenziale auf
neue Marktebearbeiten. (in € und/oder Anzahl) und nennen Ihnen

Marktsegmente, Applikationen und
Unternehmenstypologien.

I Hierdurch bekommen sie mehr Sicherheit flr
strategische Entscheidungen und Investitionen.
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A. Unsere Angebote fir Ihre Situation % consultic

A MEeMBER OF THE PsYmA Group AG

Das Angebot durch unseren
Marketingpartner

fur aktive Vertriebsunterstutzung,
u.a.

b Identifikation potenzieller Bedarfstrager
b Identifikation der relevanten Ansprechpartner
Ny Terminvereinbarung‘uLden_\/eyﬂeb des Auftraggebers

b Kontaktaufnahme mit den Unternehmen, Prasentation lhrer Produkte,
Ermittlung deBedarfsund auf Wunsch Vereinbarung véderminen

H Qualifizierung von Potenzialkunden (nach definierten Kriterien) und
Bereitstellung qualifizierter Vertriebsstrukturdaten
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A MEeMBER OF THE PsymA Group AG

Fallbeispiel
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B. Fallbeispiel ® consultic

Multiplikation / Diversifikation des vorhandenen Geschafts®  avmwmormersm oo

Ausgangssituation

V Ihr Unternehmen bietet Produkte oder Dienstleistungen an und ist damit in den heute
erschlossenen Absatzmarkten bzw. Applikationen erfolgreich.

V Grundsatzlich ist es wahrscheinlich, dass einige dieser Produkte oder Dienstleististgen
wie sie sind oder mit geringfliigigen Anpassungeamich in anderen Absatzmarkten

erfolgreich sein kbnnten.

lhr Produk

W

o D

Heuteerschlossene Neue,potenziell interessante
Absatzmarkte bzw. Applikationen Absatzmarkte bzw. Applikationen
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